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Jubildum. Vor 30 Jahren wurde in Tirol die
Charterfirma Trend Travel & Yachting gegrundet.
Was mit der Leidenschatt furs Segeln begann,
wuchs sich zu einem professionellen Betrieb aus,

in dem heute drei Generationen zusammenarbeiten.

Von Verena Diethelm

m Anfang war die Liebe zum

Meer. Bei Albert Grassl, dem

Griinder von Trend Travel &

Yachting, wurde diese friih

geweckt. Schon in den 1960er

Jahren zog es die Familie im Sommer-

urlaub von der Tiroler Bergwelt ans Wasser.

.Mein Vater war ein Bastler und so wurde

eines Tages der Plan gefasst ein Segelschiff

zu bauen’| erzdhlt der nunmehrige Senior-

chef von Trend Travel & Yachting. Ein

Plan, der im elterlichen Schlafzimmer im

zweiten Stock eines Miethauses in Worgl

in die Tat umgesetzt wurde. Die 4,20 Meter

lange Mahagoni-Jolle, die die Familie tiber

Jahre hinweg im Urlaub neben Auto und

Wohnwagen begleitete, sollte nicht der ein-
zige Selbstbau bleiben.

Als nachstes zimmerte Albert Grassl aus
Sperrholz einen Wharram-Katamaran fiir
die mittlerweile selbst gegriindete Familie.
Seine Segeleigenschaften waren beschei-
den, die daraus folgenden Erkenntnisse er-
niichternd. , Ein Schiff selbst zu bauen ist
der groflte Schwachsinn. Man spart sich
dadurch nichts. Noch einmal wollte ich mir
das nicht antun® schildert Albert Grassl
seinen Lernprozess. Das folgende Boot, ein

GfK-Modell mit Schlupfkajiite, wurde also
gekauft. Gemeinsam mit den Kindern
Christian, Hannes und Margit unternah-
men Albert Grassl und seine Frau Klara da-
mit ihre ersten langeren Torns durch die
Inselwelt der Kornaten. Fiinf Personen auf
funf Meter Lange — Segeln in den 1970ern
war eben noch Abenteuer, nicht Luxus.
Die Streifziige durch den Archipel
machten Lust auf mehr. Eine hochseetaug-
liche Yacht musste her. Man durchforste-
te Yachtzeitschriften nach Verkaufsannon-
cen und wurde schliefilich in Rhodos fiin-
dig. Die erste Ausfahrt mit der Prospect 900
namens Sunrise, die mit Selbststeueranla-
ge und Windfahne wie fiir eine Weltumseg-
lung ausgeriistet war, ging in die Annalen
der Familie ein. Von Pomer aus ging es tiber
den Kvarner nach Mali Lodinj. Als die Deut-
sche Welle eine Bora in Orkanstarke ankiin-
digte, beschlossen die Grassls sich in die
geschiitzte Bucht Artatore zu verholen.
,und alle anderen Yachten sind hinter uns

her. Die dachten: So wie das Boot ausschaut,
haben die sicher viel Erfahrung. Wir
hatten in Wirklichkeit keine Ahnung, aber
das mit Uberzeugung®, lachelt Grassl. Die
Bora brachte zwar viel Regen und eine
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Ouvertiire. Das erste Schiff
der Familie Grassi (unten
und ganz rechts) wurde aus
Mahagoni und im elterli-
chen Schlafzimmer gebaut
und war ein treuer Beglei-
ter auf dem Autodach. Spa-
ter erkundete die fiinfkopfi-
ge Familie auf einem fiinf
Meter langen GfK-Boot
(rechts) die Kornaten /’ o

durchwachte Nacht, fiel aber bei weitem
nicht so schlimm aus, wie vom Wetter-
dienst prognostiziert.

Schnell wurde klar, dass eine eigene
Yacht viel Miihe bedeutet. Antifouling, Ein-
und Auswintern, Wartungs- und Reparatur-
arbeiten — zu viel fiir die wenigen kostbaren
Urlaubswochen.

Rechenleistung

Die Losung schien ein Kaufcharter-Modell
zu sein, dass den Grassls 1987 vom Wiener
Charterunternehmen Austro Yachting an-
geboten wurde. Die Familie erstand zwei
Bavarias mit 30 und 38 Fuf3, die in der Ka-
ribik verchartert wurden. Aber: ,Man hat
viel versprochen, aber wenig gehalten. Die
Auslastung hat iiberhaupt nicht gepasst,
sagt Grassl. Albert und Klara, beides gelern-
te Buchhalter, begannen zu rechnen — und
kamen zu einem eindeutigen Ergebnis. Die
Tiroler nahmen die Vercharterung der bei-
den Yachten selbst in die Hand, parallel
dazu griindete Klara die Firma Tirol Yach-

ting. Der Grundstein fiir den Einstieg ins
Charterbusiness war gelegt. ,In Eigenregie
haben wir sofort eine gute Auslastung er-
zielt’, erinnert sich Grassl.

Um den Charterkunden auch Reise-
Dienstleistungen aus einer Hand anbieten
zu konnen, wurde drei Jahre spéter in
Worgl ein eigenes Reisebiiro unter dem Na-
men Trend Travel & Yachting er6ffnet; die

»Bei uns arbeiten drei
Generationen in einer Firma.
Das funktioniert nur, wenn alle
am selben Strang ziehen.“
Albert Grassl
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Leitung iibernahm Tochter Margit, eine ge-
lernte Reisebiiro-Kauffrau. Sohn Hannes,
Ingenieur fiir Maschinenbau/Klimatechnik,
der inzwischen viele Seemeilen zuriickge-
legt hatte, stieg ebenfalls in das Geschaft
ein, auch wenn dieses wegen des Balkan-
kriegs noch schaumgebremst lief. ,Viele be-
haupten, dass sie von Anfang an einen Plan
gehabt hitten. Bei uns haben sich die Din-
ge einfach entwickelt®, beschreibt Hannes
die Geschéftsphilosophie.

Nach Kriegsende startete Trend Travel
& Yachting 1997 mit zwolf Yachten und
einem eigenen Stiitzpunkt in Biograd
durch, letzterer tibersiedelte drei Jahre
spater nach Betina/Murter. Als 2001 eine
kroatische Charterfirma in Pula in finan-
zielle Turbulenzen geriet, iibernahmen die
Grassls Personal, Struktur und die Charter-
flotte. 2003 wurde der dritte Stiitzpunkt in
Split in der Marina Kastela eroffnet.

Mit der ersten eigenen Basis bekam
auch der Yachthandel, mit dem 1995 be-
gonnen wurde, einen neuen Impuls. Als Ge-
neralimporteur von Dufour begleitete man
die Entwicklung der franzdsischen Werft,
die zundchst nur zwei Modelle angeboten
hatte. ,\Wir haben 20 Jahre zusammen-

gearbeitet und alle Hohen und Tiefen mit-
gemacht. Einmal waren wir sogar umsatz-
starkster Hindler, erinnert sich Albert
Grassl. Vor drei Jahren erfolgte der Wech-
sel von Dufour zu Jeanneau. ,Im Handel
muss man zwei, drei Jahre vorausdenken,
da schitzen wir die Kontinuitat, die ein
familiengefiihrtes Unternehmen bietet®,
sagt Grassl. Jeanneau gehort zur Beneteau-
Gruppe, die noch immer zu 65 Prozent in
Familienbesitz ist. Und von Familie zu Fa-
milie spricht es sich einfach leichter als mit
stindig wechselnden Managern ...

Auch Alubat passt perfekt zu Trend Tra-
vel & Yachting. Die Aluyachten, die spezi-
ell fiir Langfahrtsegler konzipiert sind und
nach Eignerwunsch aus- und umgebaut
werden, fiigen sich harmonisch in die Phi-
losophie der Grassls, die sich von ganzem
Herzen als Fahrtensegler verstehen. ,Se-
geln ist fiir uns die schonste Art von A nach
B zu kommen. Segeln um des Segelns wil-
len hat uns nie interessiert’, bestatigt Han-
nes Grassl.

Eine Destination fiir Abenteurer, die das
Urspriingliche lieben und den Duft des wei-
ten Ozeans schnuppern wollen, sind die
Kap Verden, auf denen die Grassls Pionier-
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arbeit leisteten und 2005 einen Stiitzpunkt
eroffneten. Urspriinglich war die Inselgrup-
pe im Atlantik nur als Winterdestination
geplant, inzwischen sind vier Yachten und
zwei Katamarane bis 56 Fuf ganzjdhrig vor
Ort stationiert.

Bodenhaftung

Thre Urlaube verbringt die Familie noch
immer auf dem Wasser. ,Wir verbinden
Freizeit mit Arbeit, wollen stets neue Re-
viere und Stiitzpunkte kennenlernen’, sagt
Grassl. Highlight sei die Gruppenfahrt
durch die zauberhafte Inselwelt von Fran-
zdsisch-Polynesien, die jedes zweite Jahr
stattfindet und vom Seniorchef hdchst-
personlich gefiihrt wird.

Personliche Betreuung steht fiir die
Grassls ohnehin ganz oben auf der Priori-
tatenliste. ,Wir sind im Dienstleistungssek-
tor tatig und da zahlt in erster Linie der
Mensch’, ist Grassl liberzeugt. Trend Tra-
vel setzt daher auf Basen mit maximal 25
Schiffen, damit die Stammkunden, deren
Anteil bei 60 Prozent liegt, optimal betreut
werden konnen.

Gerade Kroatien sei derzeit kein leich-
tes Pflaster. ,Der Chartermarkt stagniert,

gleichzeitig ist der Preisdruck sehr hoch
und es gibt viele Mitbewerber. Man kann
nur dann relssieren, wenn man die
Qualitdt halt oder sogar ausbaut, dann
sind die Kunden zufrieden. Umgekehrt
muss aber auch der Eigner profitieren,
sonst nimmt er sein Boot aus dem Charter
und das ganze System bricht zusammen’,
sinniert Grassl. Er erwartet, dass es inden
nidchsten ein bis zwei Jahren zu einer
Marktbereinigung in Kroatien kommt und
einige Billiganbieter vom Markt verschwin-
den werden.

Will man diese Marktbereinigung nicht
flr eine weitere Expansion nutzen? Albert
Grassl winkt ab. Fir die eigene Zukunft
wiinsche man sich bei Trend Travel & Yach-
ting eine ahnlich solide Entwicklung wie
in den vergangenen dreiflig Jahren; grof-
artige Expansionspléne stiinden nicht auf
der Tagesordnung. ,Unsere Philosophie war
es immer Schritt fiir Schritt zu wachsen. Es
ist besser kleine Brotchen zu backen, die
aber effizient, ist Albert Grassl {iberzeugt.
Sein Sohn sieht das dhnlich: ,Wir bauen un-
sere Stiitzpunkte zwar laufend aus, haben
aber keinen Expansionszwang. Wir miissen
nicht wachsen um zu iberleben. s

. Stiitzpunkt.in der Marina
Vertida sidlich von Pila be-
reibt Trend Travel & Yachting
Seit 2001 eme eigene Basis

-Big Player aus Tirol—

Der 1987 gegrundete Familienbeirieb
beschaftigt derzeit 15 Mitarbeiter in
der Zentrale in Kirchbichl sowie 18 Mit-
arbeiter in den beiden kroatischen
Stiitzpunkten in Veruda und Split. Die
Charterflotte besteht aus insgesamt
60 Yachten und Katamaranen in
Kroatien und auf den Kap Verden.

40 bis 45 Prozent des Charterum-
satzes wird als weltweit agierende
Charteragentur erzielt. Trend Travel &
Yachting halt die Vertretungen fur die
GroBserienyachten von Jeanneau,
Aluyachten von Alubat, Katamarane
von Bali und Trimarane von Neel.
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Familfenbande. Drei Generationen unter einem Dach: Sentorchef Alfred Grassl und Firmengriinderin
Klara Grassi, der gemeinsame Sohn und Juniorchef Hannes sowie Enkel Christoph Grassi (von links)
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